附件3

案例分析环节

1.比赛成绩计算：
评审均为匿名评审，取平均分记成绩。团队展示环节占总成绩的40%。
2.团队展示环节评分标准（时长不超过6分钟）：

	谈判准备（40分）
	信息收集程度（5）

	
	对议题的理解和把握（10）

	
	目标设定的准确性（5）

	
	方案设计的实用性（8）

	
	团队选手的准备程度（6）

	
	团队分工（6）

	商务礼仪（24分）
	服饰着装（8）

	
	手势合理、表情适当（5）

	
	上下场致意、答谢（5）

	
	语言流畅（6）

	现场展示（30分）
	PPT制作（10）

	
	英语表达（8）

	
	时间安排（4）

	
	精神风貌（8）

	总体印象（6）
	总体印象（6）

	总分：100分
	总分：100分


谈判环节
1.比赛成绩计算：
评审均为匿名评审，取平均分记成绩。谈判环节占总成绩的60%。

2.谈判环节评分标准（时长控制在10-12分钟）：

两支参赛团队进行正式谈判，可自由发言，对谈判条件进行交锋，必须达成交易；尽量争取对己方有利的交易条件；谈判结果应该着眼于保持良好的长期关系并谈判过程应符合商业礼节。评分标准如下：

	谈判准备（20分）
	信息收集程度（4）

	
	对议题的理解和把握（4）

	
	目标设定的准确性（4）

	
	方案设计的实用性（4）

	
	团队选手的准备程度（4）

	谈判过程（60分）
	谈判策略与技巧（8）

	
	团队配合（8）

	
	知识丰富、合理运用（8）

	
	氛围控制（8）

	
	逻辑清晰、思维严密（7）

	
	语言表述清晰准确（7）

	
	反应迅速、随机应变（7）

	
	对谈判进程的把控（7）

	谈判效果（20分）
	己方谈判目标的实现程度（5）

	
	双方共同利益的实现程度（5）

	
	谈判结果的长期影响（5）

	
	对方的接受程度（5）

	总分100分
	总分100分



